
 الأولىالمرحلة: 

          المادة: مبادئ علم الاقتصاد

 العبيدي سعيد هند وليدأستاذ المادة: م.م. 

 ـــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــ

 

 رضــــــالباب الأول: الفصل الثالث: الع

  Supplyأولا: تعرٌف العرضٍ 

تلن الكمٌة التً ٌكون المنتجون )البائعون( مستعدٌن لبٌعها  : Supplyالعرض 

بماء الأشٌاء الأخرى على  فً السوق عند سعر معٌن وفً زمن معٌن مع افتراض 

 حالها.

 ؟سعر معٌن و ولت معٌنخلال  منإلا  ٌفهمالعرض لا لماذا 

وذلن لأن العرض عند سعر معٌن ٌختلف عنه عند سعر آخر ، كما أن العرض  

ٌختلف من ولت لآخر ، فعرض السلعة فً شهر معٌن ٌختلف عن عرض السلعة 

وذلن بسبب تغٌر ظروف العرض. نفسها فً شهر آخر حتى لو لم ٌتغٌر سعرها ، 

فعنصر الزمن مثلاً من حٌث الطول أو المصر له أهمٌة كبٌرة فً تحدٌد العرض 

، الخزٌن ، والاستٌراد من حد مصادر العرض )الانتاج المحلً مادام  الانتاج هو أ

الخارج( ، وإن الإنتاج ٌحتاج إلى مدة معٌنة لد تطول أو تمصر وأن إمكانٌة 

نتاج وبالتالً العرض تتولف على بعض العوامل منها طول الفترة المنتجٌن فً الإ

 الزمنٌة المتٌسرة لدٌهم.

 Law of Supplyلانون العرض:  -1

 طالما أن الهدف الرئٌسً للمنتج فً التصاد السوق هو تحمٌك أكبر ممدار ربح

ممكن ، ومادام السعر فً سوق المنافسة الكاملة ٌتساوى مع الإٌراد الحدي ففً 

ً للتكلفة الحدٌة ، فإذا ارتفع السعر )لأي سبب  حالة التوازن ٌكون السعر مساوٌا

من الأسباب( فإن ذلن ٌدفع المنتجٌن الى زٌادة الانتاج وبالتالً زٌادة العرض 

حدٌة ٌعنً توفر المجال  للمنتجٌن لأن وذلن لأن ارتفاع السعر عن التكلفة ال

ٌزٌدوا من أرباحهم عن طرٌك زٌادة العرض ، أي أن ارتفاع السعر ٌصحبه عادة 

  .ارتفاع الكمٌة المعروضة

أما فً  حالة انخفاض السعر فإن هذا الانخفاض ٌعنً انخفاض فً الإٌراد الحدي 

تج إنتاج هذه الوحدة للوحدة المبٌعة عن تكلفة إنتاجها لذا لٌس من مصلحة المن

 لذا نجده ٌعدل عن انتاجها أي أنه ٌمال العرض.

 بعبارة أخرى أن انخفاض السعر أدى إلى انخفاض الكمٌة المعروضة.
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 -الاستنتاج:

 العلالة بٌن السعر والكمٌة المعروضة هً علالة طردٌة

 لانون العرض: فً حالة بماء الأشٌاء الأخرى على  حالها أن الكمٌة-

ً مع سعر  هذه السلعة ، فكلما المعروضة  من سلعة معٌنة تتناسب تناسباً طردٌا

ارتفع السعر ارتفعت الكمٌة المعروضة وكلما انخفض السعر انخفضت الكمٌة 

 المعروضة.

 The Supply Scheduleجدول العرض:  -2

ٌعنً العلالة بٌن اسعار السوق والكمٌات التً ٌكون المنتجون على استعداد 

 جها وبٌعها لإنتا

 الكمٌة المعروضة من السلعة س    سعر الوحدة من السلعة س  

 صفر 1

2 11 

3 21 

4 41 

5 01 

6 121 

أعلاه ٌظهر أن  العلالة بٌن السعر والكمٌة المعروضة هً علالمة من الجدول 

طردٌة ، فعندما ٌكون السعر دٌناراً واحدا كانت الكمٌة صفراً ، اي أنه لاٌوجد 

والعرض بهذا السعر وعندما ارتفع السعر الى دٌنارٌن  منتج مستعد للانتاج

( طن ، وهكذا كلما ارتفع السعر ارتفعتت الكمٌة 11أصبحت الكمٌة المعروضة )

 المعروضة.
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 The Supply Scheduleمنحنى العرض:  -3

وٌمثل تصوٌر العلالة بٌن السعر والعرض التً ظهرت فً جدول العرض على 

 شكل بٌانً ٌسمى منحنى العرض 

 

 

 

منحنى العرض ٌختلف عن منحنى الطلب حٌث انه ٌرتفع من اسفل الٌسار إلى 

ً العلالة الطردٌة بٌن كل من السعر والكمٌة المعروضة ، فلو  أعلى الٌمٌن مبٌنا

كانت السلعة أعلاه هً الممح فإن ارتفاع الأسعار ٌجعل الفلاحٌنن ٌتحولون من 

و علٌه( إلى انتاج الممح كما أن انتاج الذرة مثلا )فً حالة بماء سعرها على ماه

السعر الجدٌد ٌسمح لهم باستخدام الكثٌر من المخصبات والكثٌر من المكائن 

الزراعٌة والأراضً الألل خصوبة وهذهه العوامل تزٌد الانتاج من ارتفاع 

 الاسعار.
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 العوامل المؤثرة فً العرض:

 منهاتتأثر الكمٌة المعروضة من سلعة معٌنة بعوامل متعددة 

 سعر السلعة نفسها -1

 أسعار السلع الأخرى -2

 أسعار عوامل الانتاج -3

 المستوى التكنولوجً -4

 مدى رغبة المنتجٌن فً الاحتفاظ بالسلعة -5

 الإعانات والضرائب -6

 الزمن -7

 Elasticity of Supplyمرونة العرض: 

هً درجة استجابة الكمٌة المعروضة للتغٌر فً السعر ، وتماس بالتغٌر النسبً 

 المعروضة ممسوماً على التغٌر النسبً فً السعر أي: فً الكمٌة

 مرونة العرض = التغٌر النسبً فً الكمٌة المعروضة/ التغٌر النسبً فً السعر

  -مرونة العرض والزمن:

فمرونة العرض أكبر مما هو بالنسبة لمرونة الطلب. ذا أهمٌة لمرونة العرض بعد الزمن 

كلما كانت الفترة الزمنٌة أطول كان لعرض  الزمنٌة تتناسب تناسباً طردٌاً مع طول الفترة

كلما تغٌر السعر فإن  العرض فً الفترة المصٌرة جداً ٌكون عدٌم المرونة أكثر مرونة

 الكمٌة المعروضة لا تتغٌر بمعنى أن مرونة العرض فً الفترة المصٌرة جداً تكون صفراً 

ا طالت الفترة الزمنٌة وكلم بطول المدة فإن تغٌر السعر ٌؤدي الى تغٌر العرض

 . فإن التغٌر نفسه فً السعر سٌؤدي إلى تغٌر أكبر فً الكمٌة المعروضة

 :انتمال منحنى العرض

)لانون العرض ٌشٌر إلى العلالة الطردٌة بٌن السعر والكمٌة المعروضة ، مع 

عندما نمول فً حالة ارتفاع السعر ترتفع الكمٌة  بماء الأشٌاء الأخرى على حالها(

المعروضة فإننا نكون بصدد جدول عرض معٌن للسلعة  ٌوضح العلالة الطردٌة 

 بٌن السعر والكمٌة المعروضة 
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وأن الحركة فً هذه الحالة تكون من نمطة إلى نمطة أخرى على منحنى العرض 

ٌجة لتغٌر السعر فمط دون ان التغٌر الحاصل فً الكمٌة المعروضة كان نت نفسه

لكن إذا تغٌرت الأشٌاء الأخرى كلها أو بعضها مع بماء السعر  الأشٌاء الأخرى

 ً                تحول العرض  ففً هذه الحالة نكون أمام مفهوم ٌطلك علٌه ثابتا

Shift in Supply فالحركة هنا لم تتم من  أي نكون أمام منحنى عرض جدٌد

إنما من منحنى عرض إلى منحنى  حنى العرض نفسهنمطة إلى أخرى على من

 وفً هذه  الحالة ومع بماء السعر نفسه لد تعرض كمٌة أكبر أو ألل عرض آخر

ً إلى تأثٌر العوامل الأخرى على الكمٌة المعروضة وهذا ٌعنً أن هنان جدول  تبعا

وعندما نمول أن العرض زاد فإن  عرض جدٌد لد حل محل جدول العرض السابك

 المول ٌعنً أن المنتجٌن على استعداد لعرض كمٌات أكبر عند الأسعار السابمةهذا 

أما حٌن نمول أن العرض لد انخفض فإن هذا ٌعنً أن المنتجٌن ٌعرضون كمٌات 

لذا ٌنبغً التمٌٌز بٌن الكمٌة المعروضة كنتٌجة لتغٌر ، ألل عند الأسعار السابمة

وما ٌترتب علٌه من تغٌر فً الكمٌة سعر السلعة نفسها مع بماء الأشٌاء الأخرى 

المعروضة عند السعر نفسه وفً حالة انتمال )أو تحول( منحنى العرض فإن 

لأن تحول منحنى العرض ٌحصل  فرص بماء الأشٌاء الأخرى على حالها ٌنتفً

بسبب تغٌر  هذه العوامل التً تؤثر فً الكمٌة المعروضة دون تغٌر السعر وهذه 

 العوامل هً:

 لسلع الأخرىاسعار ا -

 أسعار عوامل الانتاج -

 المستوى الفننً للانتاج -

 مدى رغبة المنتجٌن فً الاحتفاظ بالسلعة -

 الضرائب والإعانات -

 الزمن -

 أسعار السلع الأخرى:  -1

ً ، ٌتغٌر عرض  لماذا ً أو انخفاضا عندما تتغٌر أسعار السلع الأخرى ارتفاعا

 ؟السلعة انخفاضاً وارتفاعاً على التوالً

هذه السلعة ٌكون ألل أو أكثر إغراء للمنتجٌن عما  كان علٌه ، لأن انتاج 

وذلن لأن ارتفاع اسعار السلع الأخرى مع بماء سعر السلعة موضوع البحث 
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ثابتاً ٌحفز المنتجٌن على التوجه لإنتاج تلن السلع لأنها تكون بذلن أكثر ربحاً 

اً وهذا ٌعنً تملٌل عرضها. والانصراف عن انتاج السلعة التً بمً سعرها ثابت

أما إذا حصل العكس وانخفضت أسعار السلع الأخرى فإن ذلن ٌدفع المنتجٌن 

لزٌادة انتاجهم من هذه السلعة على الرغم من بماء سعرها ثابتاً وبالتالً زٌادة 

عرضها. أي أن العلالة بٌن تغٌر أسعار السلع الأخرى والكمٌة المعروضة من 

 عكسٌة.سلع معٌنة هً علالة 

 أسعار عوامل الانتاج -2

كلما ارتفعت أسعار عوامل الإنتاج الداخلة فً انتاج سلعة معٌنة ٌملل  -علل:

المنتجٌن عرض هذه السلعة !!! والعكس صحٌح اي كلما انخفضت اسعار 

عوامل الانتاج الداخلة فً انتاج سلعة معٌنة كلما زاد المنتجٌن من عرض 

 هذه السلعة!!!

ارتفعت اسعار عوامل الانتاج الداخلة فً انتاج سلعة معٌنة فإن هذا الجواب: اذا 

ٌعنً ارتفاع تكالٌف انتاجها وان ارتفاع هذه التكالٌف عند سعر معٌن ٌعنً تملٌل 

الأرباح وبالتالً فإن من مصلحة المنتجٌن تملٌل عرض هذه السلعة ، وعلى 

ف انتاج السلعة عند العكس من ذلن فإن عند انخفاض اسعار العوامل تمل تكالٌ

 السعر المعٌن فتزداد الأرباح وإن زٌادة الأرباح تدفع المنتجٌن إلى زٌادة عرضها.

 

 المستوى التكنولوجً )الفنً( للانتاج: -3

علل: ٌتأثر عرض السلع بالمستوى التكنولوجً من خلال تأثٌر الأخٌر على 

 تكالٌف الانتاج!!!!

ءة فً العملٌة الانتاجٌة إلى تخفٌض ادى استخدام الآلات الأكثر كفاالجواب : 

متوسط تكالٌف الأنتاج وهذا حفز المنتجٌن على زٌادة الإنتاج وبالتالً زٌادة 

العرض عند سعر معٌن لأن ذلن ٌؤدي إلى زٌادة أرباحهم لكن استخدام مستوى 

تكنولوجً غٌر كفوء ٌؤدي إلى ارتفاع متوسط التكالٌف فانخفاض الأرباح 

 لعرض عند سعر معٌن. وبالتالً انخفاض ا
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 مدى رغبة المنتجٌن فً الاحتفاظ بالسلعة: -4

 ؟ٌتناسب عرض السلع تناسباً عكسٌاً مع رغبة المنتجٌن فً الاحتفاظ بها لماذا

ادت رغبة المنتجٌن فً الاحتفاظ بالسلعة فإن ذلن ٌعنً تملٌل عرضها زفإذا 

منتجاتهم لاستهلاكهم وهذا العامل ٌبرز لدى المزارعٌن الذٌن ٌحتفظون ببعض 

وان هذا النوع من المحاصٌل ٌطلك علٌه بالمحاصٌل العٌنٌة وهً تختلف  الذاتً.

 عن المحاصٌل النمدٌة التً ٌتم انتاجها بمصد بٌعها فً السوق.

 الضرائب والإعانات -5

ً الى اعطاء   من اجل زٌادة الانتاج وبالتالً زٌادة العرض تلجأ الحكومة أحٌانا

على زٌادة انتاجهم من بعض السلع ، وهذا ٌعنً تملٌل  للمنتجٌن لتحفٌزهماعانات 

التكالٌف، وبالتالً  زٌادة الأرباح ، أما الضرائب فإن تأثٌرها فً العرض ٌكون 

عكسٌاً لأنها تعد من التكالٌف ، فإذا ارتفعت الضرائب المفروضة على سلعة معٌنة 

 غٌر سعرها.لبل انتاجها وبالتالً ٌمل عرضها عند عدم ت

 الإعانة تعنً: أن الدولة تتحمل جزءاً من تكالٌف الانتاج 

 الزمن -6

بعض السلع ٌحتاج لفترة طوٌلة مثل انتاج الحبوب والفواكه ، وبعضها ٌحتاج 

  ٌطة لفترة طوٌلة كالسلع الصناعٌة البس

 دالة عرض السوق لسلعة معٌنة 

، أسعار السلع  الكمٌة المعروضة من سلعة معٌنة = )سعر السلعة نفسها

 الأخرى، أسعار عوامل الإنتاج ، المستوى التكنولوجً ، الإعانات والضرائب(

  -: الكمٌة المعروضة من سلعة معٌنة تعتمد علىذاً ا

 سعر السلعة نفسها 

 واسعار السلع الأخرى 

 وأسعار عوامل الانتاج 

 ًوالمستوى التكنولوج 

 والإعانات والضرائب 
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الأخرى فإن الكمٌة المعروضة من سلعة معٌنة تكون ان فً حالة ثبات العوامل 

من كمٌة معٌنة عند سعر معٌن إلى كمٌة  دالة طردٌة فً سعرها ، وعند الانتمال

أخرى عند سعر آخر عند جدول عرض معٌن )منحنى عرض معٌن( فإن الحركة 

أما إذا تغٌرت العوامل الأخرى )كلها أو بعضها( تكون على منحنى العرض نفسه ، 

ننا نكون أمام جدول عرض جدٌد )منحنى عرض جدٌد( وهذا ٌعنً انتمال منحنى فإ

فإذا ارتفع العرض إلى جهة الٌسار أو إلى جهة الٌمٌن حسب ممتضى الحال . 

مستوى الضرائب مثلاً )مع ثبات العوامل الأخرى بضمنها سعر السلعة نفسها( فإن 

 عنً تملٌل العرض.ذلن ٌؤدي إلى انتمال العرض إلى جهة الٌسار وهذا ٌ

 

 

 

 

 

 

 

أن منحنى العرض لد تحول إلى جهة الٌمٌن على الرغم من  )أ(ٌوضح الشكل 

ثبات السعر وهذا ٌحصل فً حالة وجود تمدم تكنولوجً مثلاً أو فً حالة دفع 

إعانات إلى المنتجٌن حٌث ٌمكنهم ذلن من عرض كمٌة أكبر من السلعة بالسعر 

 نفسه.

رغم من ثبات أما الشكل )ب( فٌبٌن انتمال منحنى العرض إلى جهة الٌسار على ال

السعر وهذا ٌحصل فً حالة فرض ضرٌبة معٌنة على الانتاج لو رفع نسبة 

الضرٌبة أو فً حالة ارتفاع أسعار عوامل الانتاج ، وهذا ٌملل من أرباح المنتجٌن 

 بالتالً ٌدفعهم لتملٌل العرض.

 

 

 السعر السعر

 الكمٌة المعروضة الكمٌة المعروضة
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 Equilibriumسعر التوازن: 

 تحدٌد سعر التوازن فً سوق المنافسة:

 : السوق ٌبٌنان منحنى طلب 

 كمٌة السلعة التً ٌرغب المشترون شرائها عند كل سعر من اسعار السوق

 مفترضٌن بماء )الدخل ، وذوق المستهلن ، واسعار السلع الأخرى( ثابتة

وإنه ٌنحدر من أعلى الٌسار إلى أسفل الٌمٌن مبٌناً أن كلاً من الكمٌة المطلوبة 

 وسعرها ٌتغٌر بطرٌمة معاكسة لتغٌر الآخر

 : أما منحنى العرض فٌبٌن

كمٌة السلعة التً ٌرغب المنتجون )البائعون( بٌعها عند كل سعر من أسعار 

على افتراض أن )أهداف المنتجٌن، وحالة التكنولوجٌا، وأسعار عوامل  السوق

وأن منحنى العرض ٌرتفع من أسفل الٌسار  الانتاج، وأسعار السلع الأخرى( ثابتة

 ً أن الكمٌة المعروضة وسعر السوق ٌتغٌر كل منهما باتجاه  إلى أعلى الٌمٌن مبٌنا

 الآخر نفسه.

 جدول 

 سعر التوازن فً سوق المنافسة الكاملة

   

1 2111 111 

2 1051 211 

3 1711 351 

4 1551 511 

5 1411 751 

6 1211 011 

7 1111 1111 

0 711 1211 

9 411 1451 
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 تحلٌل الجدول والمنحنى

( دنانٌر ، 7نجد أن نمطة تماطع المنحٌٌن هً النمطة التً تمثل سعر السوق وهو )

 ( وحدة1111) والكمٌة المعروضة هً( وحدة 1111فالكمٌة المطلوبة هً )

( تكون الكمٌة التً ٌرغب المستهلكون شرائها هً نفس 7لذا فإن عند السعر )

( تتساوى الكمٌة 7اي ان عند السعر ) الكمٌة التً ٌرغب المنتجون ببٌعها

   المطلوبة من الكمٌة المعروضة

عند هذا السعر سٌرغب  (7دنانٌر بدلاً من ) (9فً حالة ارتفاع السعر الى )

  ( وحدة1111( وحدة بدل )411المستهلكون بشراء )

 ( وحدة1111( وحدة بدل )1451فً حٌن سٌرغب البائعون فً بٌع )

( 1151فً هذه الحالة تكون الكمٌة المعروضة لد تجاوزت الكمٌة المطلوبة ب)

 وحدة
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1 

 

200        600        800        1000       1400       1800 

 السعر

 فائض العرض

 فائض الطلب
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وكلما ارتفع السعر ارتفع فائض  Excess supplyٌمال أن هنان فائض عرض 

عند ذلن سٌرغب المستهلون  ( دٌنار2( الى )7انخفض السعر عن )إذا ،  العرض

( وحدة 211بٌنما ٌرغب المنتجون او البائعون ببٌع )، ( وحدة 1051بشراء )

( 1651فً هذه الحالة تكون الكمٌة المطلوبة أكبر من الكمٌة المعروضة بـ ) فمط

  Excess demandأي سٌصبح هنان فائض طلب  وحدة

( دنانٌر تكونالكمٌات المطلوبة متجاوزة 7اي أن جمٌع الاسعار التً هً دون )

 وهذا ٌعنً أنه كلما انخفض السعر ارتفع فائض الطلب للكمٌات المعروضة

 مفهوم سعر التوازن 

ان سعر التوازن هو السعر الذي ٌتماطع عنده منحنٌا العرض والطلب وهو االذي  

والكمٌات المعروضة وعند هذا السعر لن ٌكون تتساوى عنده الكمٌات المطلوبة 

هنان فائض أو نمص. وحالة التوازن تحصل عندما ٌرغب الطالبون بشراء الكمٌة 

نفسها تلن التً ٌرغب العارضون بٌعها ، وبما أنه لاٌوجد فائض عرض ولا 

فائض طلب فلن ٌكون هنان سبب لتغٌٌر السعر. وعندما ٌكون الطلب مساوٌاً 

أما عندما لا ٌتساوى  (Equilibrium)ن السوق فً حالة توازن للعرض نمول أ

 (dis equilibrium)العرض والطلب نمول أن السوق فً حالة عدم توازن 

 ؟عندما ٌكون هنان فائض عرض فإن سعر السوق ٌنخفض لماذا

 لأن المنتجٌن سٌكونون غٌر لادرٌن على بٌع بعض سلعهم لذا ٌلجأون: الجواب

الى تخفٌض اسعارها، أما المشترون وعند ملاحظتهم للسلع الوفٌرة غٌر المباعة 

نجدهم ٌعرضون اسعاراً منخفضة، ولهذا السبب أو لكلا السببٌن فإن الأسعار لابد 

 أن تنخفض.

  ؟عندما ٌكون هنان فائض طلب فإن سعر السوق ٌرتفع لماذا

مٌك جمٌع ماٌطلبونه لذا لأن المشترٌن سٌكونون غٌر لادرٌن على تحالجواب: 

ٌبدأون بعرض سعر أعلى وٌحاولون الحصول على أكثر مما هو متوفر من السلع 

، أما العارضون فإنهم ٌبدأون بالمطالبة بأسعار أعلى للكمٌات التً ٌعرضونها 

ولهذا السبب أو لكلا السببٌن فإن الأسعار سوف ترتفع فً حالة تجااوز الطلب 

 للعرض.


